Schreibwaren, Haushaltartikel. Konkur-
renzlos billige Preise !» i

«Der Mann geht scharf ins Zeug,» mur-
melte er bewundernd, «ein Haus abreifien,
neu aufbauen, einrichten und dafiir schon
| jetzt Reklame machen, das ist allerhand !
Allerdings haben diese Konzerne ja un-
heimliches Geld, und wenn man das be-
sitzt, dann ist Geschwindigkeit eben keine
Hexerei. Vielleicht ist der Mann aber
noch gar nicht so weit. Vielleicht will er
mir das Terrain vorbereiten, die Meinun-
gen horen, seiner zukiinftigen Kundschaft
| len Puls fithlen, um zu sehen, wie sie auf
sein Projekt reagiert. Aber warum soll.
ich mir seinen Kopf zerbrechen ?»

Am gleichen Abend erschien eine An-
kindigung im Kreisblatt. Sie war sehr
objektiv geschrieben, wog das Fiir und
Wider gegeneinander ab, trug auch even-
tuellen Einwinden der Behorden Rech-
nung, betonte zum SchluB aber doch die
mnbestreitbare» Wichtigkeit des projek-
tierten Unternehmens als billige Ein-
kaufsquelle fiir die #rmere Bevilkerung.

Ein paar Tage darauf kam ein riesiges
Lastauto in dem Stidtchen an, das die
Firmenbezeichnung des neuen Unterneh-
mens trug. Es ratterte durch simtliche
StraBen, jeder sah es, aber niemand wuBte
was es enthielt und wohin es fuhr. Viel-
leicht war es nur ein leerer Reklame-
wagen.

Auch der Polizeikommissar und der
Biirgermeisterei-Sekretir hatten das Auto
gesehen. Am Abend trafen sie sich wie-
der am Skattisch.

«Na, was macht das Kaufhaus ?» fragte
der Komissar neugierig.

«Weill ich’s 9 brummte der Sekretir
iibellaunig. «Der Biirgermeister ist heute
auf’s Kreisamt gefahren. Wir warten...»

«Worauf ?»

«Auf seine Riickkehr! Der Einheits-
preismann tut ja, als hiitte er seine Ge-
nehmigung schon in der Tasche. Er macht
Reklame, verhandelt mit Unternehmern,
studiert Preisanschliige...»

«Hat er den Kaufvertrag fiir das Haus
iiberhaupt schon unterschrieben 1»

«Keine Spur! Was soll er auch mit
dem Haus, wenn ihm das Kreisamt wo-
moglich im letzten Augenblick die Geneh-
migung versagt ?»

«Einfach toll,» meinte der Kommissar.
Jdch mochte bloB wissen, was eigentlich
dahintersteckt . ..»

Hehese

Er brauchte nicht lange zu warten.
Schon an dem gleichen Tage, an dem der
cthemalige Rayonchef aus der Hauptstadt
den Biirgermeister aufsuchte, hatten die
Ladenbesitzer des Stidtchens von der An-
gelegenheit Wind bekommen und eine
vertrauliche Versammlung abgehalten.

«Dieses Einheitspreisgeschiift darf
unter keinen Umsténden eroffnet werden,»
aklirte der eine. «Es wiirde uns alle
Iuinieren . . .»

«Warten wir ab,» schlug ein anderer
vor, «Es ist ja noch nicht so weit. Vor-
linfig hat das Kreisamt das Wort, und
s ist ja auch noch gar nicht bestimmt,
dafl die Stadt das Haus verkaufen wird...»

«Unsinn,» antwortete der erste, «mit
' (eld ist alles zu machen !»

Nah langer Debatte entschied man sich
einstweilen abzuwarten.

Nach der Verteilung der Handzettel
fand eine zweite Versammlung statt, nach
lem Erscheinen des Lastautos die dritte
umd letzte,

«Wir miissen zur Offensive iibergehen',»
irklirte der Seifenhiindler. «Wenn Sie
alle damit einverstanden sind, bin ich
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bereit, selber mit dem Einheitspreismann
zu verhandeln.»

Die iibrigen stimmten zu, und der Sei-
fenhéndler bat den Einheitspreismann
brieflich, ihn zu einer wichtigen geschift-
lichen Unterredung aufsuchen zu wollen.

«Die Sache ist sehr einfach,» erklirte
er ihm bei der Zusammenkunft. «Wenn
ein Filmunternehmen in unsrer Stadt ein
zweites Kino einrichten will, so wird sich
der gegenwiirtige Kinobesitzer natiirlich
bemiihen, ihn von dieser Idee abzubrin-
gen, und wenn es notwendig ist, wird er
sich mit ihm iiber eine entsprechende
Abstandssumme einigen. Genau so liegt
der Fall zwischen uns. Ihr Kaufhauspro-
jekt ist uns im hochsten Grade uner-
wiinscht. Ich will nicht sagen, daB es uns
ruinieren wiirde, aber wir wiirden es vor-
ziehen, daBl Sie Thre Geschiifte anderswo
machen. Wieviel wiirde das beilidufig
kosten ?»

«So einfach ist der Fall nicht,» erklir-
te der Mann aus der Hauptstadt bedau-
ernd. «Ich bin ja nur ein kleiner Ange-
stellter, der nicht selbstindig entscheiden
kann. Ich miiBte mich mit den Geldgebern
und Lieferantengruppen in Verbindung
setzen, die hinter mir stehen.»

«Tun Sie das,» bat der Seifenhiindler.
Sagen Sie ihnen. daB Sie die Sache fiir
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unrentabel halten, daB die Stadt fiir ein
solches Unternehmen viel zu klein ist...»
«Oh, das ist sehr unwichtig,» meinte
der andere. «Ich habe mein Fixum, selbst
fiir den Fall eines vollstindigen MiB-
erfolges...»
«Immerhin,» meinte der Seifenhéindler.
15 000 wiirde ich aufbringen kénnen...»
«Sie scherzen,» lachte der Einheits-
preismann. «Soviel wiirde ich allein an
den UnternehmerProvisionen verdienen...»
«20000...? Horen Sie: 30000, zahlbar
innerhalb von 45 Stunden, gegen Aushin-
digung Ihrer ordnungsmiflig unterschrie-
benen wund unterstempelten Verzichts-
erklirung an die Stadtverwaltung...»

«Ich will sehen, was ich tun kann. Mor-
gen “Abend gebe ich Thnen Bescheid...»
«Abgemacht! Ich werde die Summe
dann in bar zu Ihrer Verfiigung halten...»

¥

Am nidchsten Abend brachte der Ein-
heitspreismann das Schreiben und steckte
den von den Ladenbesitzern des Stddt-
chens aufgebrachten Gegenwert ein.

Einige Tage spiiter salen der Polizei-
kommissar und der Biirgermeisterei-Se-
kretir wieder am Skattisch.

«Heute friith habe ich aus der Haupt-
(Fortsetzung Seite 22)



